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info@amiral-patrimoine.com Lundi au vendredi

ACCUEIL INVESTIR

Le partenariat

Le deal gagnant/gagnant

Le cabinet se démarque par un positionnement résolument novateur en matiére de rémunération, selon lequel i n‘est pas un simple prestataire de service qui
commercidlise des produits dinvestissement, mais un partenaire en tout point de ses clisnts pour leur placement, qui est investi financiérement ot ne se.

rémunére que sur les performances.

[l Prise en charge des frais &4  Personnel dédié il Partage de revenus

Le cabinet prend intgralement en charge

les frais opérationnels et opérations de
marché, sans rétrocession ni minima de

transaction.

Le cabinet met & la disposition du client un
gestionnaire de compte en charge de
Iintégralité des problématiques de gestion

de son compte, sans fr

Le cabinet ne pergoit pour seul et unique
rémunération qu'une commission de

performance sur les plus-values réalisées

sur le compte client.

Notre historique

Considérant le modele de rémunération assez singulier du cabinet, ce dernier n‘aurait pas survécu tant d'années sans étre en mesure de maintenir une
certaine linéarité dans ses performances. La croissance exponentielle qu'a connu I'entreprise est donc un témoignage solide de son aptitude & exercer sa

mission de gestion avec succes.

JAN 2011 FEV 2012

Aprés une riche et intense Le cabinet lance ce qui deviendra

carriére en gestion de fonds et de son service phare : le compte

family offices, Paul Besses créé DMA, service marché permattant

Amiral au Luxembourg, avec pour un accés direct aux marchés

ambition de "dépoussiérer” boursiers, via une interface

I'industrie de la gestion de dédiée et accessible depuis
patrimoine privé. niimporte quel appareil connecté

a tout moment.

Q

MAR 2015 AVR 2018

Le cabinet devient opérateur de Fort d'un réseau de contreparties

fonds commun et lance ses bancaires solides et étendu, le

premiers fonds au Luxembourg,
en gestion alternative, avec un
rating qui progressera au fil des
ans pour dtteindre le AA+ (2022

- scoring LPL).

cabinet devient distributeurs de
produits de placement bancaires
ot lance un département dédié
dle représentation et de

commercialisation.



Nous contacter

Le service client se tient a votre disposition pour tout renseignement complémentaire
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