Vidal & Lambert ACCUEL

LE CABINET SECURITE NOS SERVICES

ouTis ACCES CLIENT ETRE RAPPELE

L'avantage d'un cabinet a taille humaine

et centré sur les intérets exclusifs de ses clients

Lhistoire d'un

révolutionnaire

Aprés une riche carriére en gestion de fonds
institutionnels, Hervé Vidal et Thibault Lambert
décident, en 2015, de fonder Vidal & Lambert, sur
une idée singuliére : dispenser des services de
marché 4 une clientéle d’investisseurs particuliers,
dans les mémes standards que 'offre jusque 1
réservée aux professionnels, mais avec un systéme
d’accompagnement propre aux besoins de primo-
investisseurs non aguerris.

La question de la réalité économique constituait un

frein majeur & ce type de démarche, Factivité
nécessitant un surcroit e ressources humaines pour
fournir Iassistance nécessaire, le tout pour un
volume de capitaux moins important.

LES CHIFFRES

Les chiffres parlent d'eux-

meémes

Taux de renouvellement 2021

La viabilité du projet reposait sur Pidée qu’un
investisseur non professionnel, s°il se voyait fournir
une assistance de tout instant, et accédait, par le
biais de ce service, & des performances de capital qui
lui étaient jusque 13 étrangeres, allait nouer une
relation longue et solide avec le cabinet, ce qui n’est
usuellement pas le cas de la clientéle
professionnelle, plus volage, et allait, de par la
croissance naturelle des portefeuilles, et le bouche &
oreille propres a ce segment de marché, mener le
volume d’opérations au deli du seuil de rentabilité.

Laccueil du public fut immédiat, mais aussi,
surprenant, celui des gestionnaires de patrimoine et
family offices, enjoués & Iidée de trouver une
solution &'investissement flexible, performante,
sécurisée, et permettant une customisation des
modules pour chaque client. Vidal & Lambert s'est
donc naturellement développé vers la distribution
de produits d"investissement clefs en main, avec
une orientation poussée vers les placements
alternatifs.

Indice de satisfaction (audit externe)

financiére

Croissance annuelle du parc clients
—

Placements cléturés & marge positive

J'étais lassé du systéme bancaire et des
assurances-vie avec leur rendement quasi
négatif. Vidal & Lambert m'a démontré qu'on
peut conjuguer sécurité et performance.
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Le comité directeur

Président fondateur

Directeur des opérations

performance.

CONTROLE

800

CLIENTS ACTIFS

Risk manager

INDEPENDANCE

Vidal & Lambert n'est la
filiale ou branche
d'aucune institution

ENGAGEMENT

Vidal & Lambert ne se
rémunére qu'en
commission de

Vidal & Lambert permet
un contréle total de leur

23

PAYS DESSERVIS

La stricte et voulue indépendance du cabinet, de
méme quun certain volume d’affaires, lui
permettent aujourd'hui de se positionner en acteurs
fort du marché, et de bénéficier d’une concurrence
accrue entre les différents acteurs européens du
marché de I'épargne, dans l'intérét exclusif de ses
clients.
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FISCALITE

Les rendements proposés
par Vidal & Lambert sont
nets dimpéts.

SECURITE

Vidal & Lambert n'expose
jamais votre capital au
risque marché au dela de
10%

ASSISTANCE

Tous les clients du
cabinet bénéficient d une
assistance illimitée

compte & ses clients.
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GESTIONNAIRES

©
7%

CLIENTS PARTICULIERS

Directeur juridique



Directeur des finances Directeur du desk marché Directeur informatique Directrice du service client

Plus de renseignements ?

DEMANDEZ A ETRE RAPPELE

SERVICES LIENS UTILES CONSULTATION GRATUITE

WV Vidal & Lambert

Gestion autonome Charte RGPD
info@vi-

Compte titres Contact capital.net

Placements alternatifs Téléchargements
Placements numériques Sécurité
Family offices Outils
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